
【新事業展開】支援事例①

優良精肉卸とのネットワークを活用
した｢安くて旨い」焼肉店の開業

【企業概要】
事業所名 アールディグループ(株)
業種 スポーツ施設提供業、飲食業 従業員数12名

• 現業は、スポーツジム、カフェ、WEB事業を展
開しているが、川口市栄町にある焼き肉店が廃
業したので、新たな焼き肉店「だるま」として、
新装開店を検討。

• 競合となる焼き肉店が多い中で、優良精肉卸と
のネットワークを構築し、｢安くて旨い」焼き
肉店とし、同時に、カフェ店でも｢ホルモン焼
き」を提供することで、売上拡大と仕入の効率
化を狙う。事業計画を立てて推進したい。

相談内容・支援に至った経緯

経営革新計画を活用し、事業計画を策定
• ビジネスモデルと現業とのシナジー効果明確化
• 競合店との差別化明確化
• 川口市人口動向調査
• 牛肉価格動向調査
• SWOT分析による基本戦略の確定
• スマレジによる売上分析計画策定
• 顧客対応の明確化と店員指導計画策定
• 売上利益計画、資金繰計画の策定

支援内容・ポイント

• 弁当開発等で売上拡大策追加し、3年後に、新規事業で、現在の既存事業の3倍の売上げを計画。
• 2023年8月に新装開店に至る。
• 2025年3月期の黒字化が視野に入っている。

相談者の声
・私が商工会議所の支援を知ったのは職員からのアドバイスでした。補助金を利用する際にも当初は計画書
策定に苦慮し心が折れかけましたが、専門家の先生から丁寧に時には厳しくも的確な指導をいただいた結果、
今では関連会社を含め１０個の補助金採択をいただき会社の取組みも大きく前進しました。
いつも丁寧に教えてくれる専門家の先生と指導員の方には感謝しかございません。ありがとうございました。

支援の効果・成果
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